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Automatisch generierte Beschreibung]

Herzlichen Glückwunsch zu deiner Entscheidung mit mir eine Strategie-Session zu buchen!
Damit ich mich optimal auf unseren Termin vorbereiten können, und wir auch jede Minute Zeit effektiv nutzen und Dir den optimalen Mehrwert bieten können,
fülle bitte vorweg diese Checkliste aus und lasse mir diese per E-Mail zukommen! 
termin@klein-marketing.com

In welcher Branche bist du tätig? 
	
	Bau

	
	Metall und Maschinenbau

	
	Etc.

	
	

	
	

	
	

	
	




Welches Jahresumsatz Ziel hast du für kommenden 12 Monate?
	
	

	
	

	
	

	
	



Wieviel Budget bist du bereit für dein Umsatzziel zu investieren? 
	




Bitte gib alles an, was bei der Vorbereitung auf unser Meeting hilfreich sein könnte. *
	





Welches Problem löst du (dein Softwareprodukt oder Dienstleistung) für deine Kunden?
	




Was ist dein Geschäftsmodell? *
	





 Welche Aussagen treffen aktuell auf Dich zu? 
	
	Die Neukundenakquise ist dein "Kampf" für mich. Ob ein Kunde kauft, basiert nur auf Zufall.

	
	Ich lasse mich im Verkaufsgespräch runterhandeln. Aus Angst, dass der Kunde nicht kauft.

	
	Ich möchte so viele Anfragen, dass ich mir meine Kunden aussuchen kann und nicht mehr jeden Kunden annehmen muss.

	
	Jede Woche möchte ich planbar und messbar Umsätze generieren.

	
	Ich möchte online automatisiert und leicht Wunschkunden gewinnen.

	
	Nachfassen bringt nichts. Der Kunde hat ja schon einmal "nein" gesagt.

	
	Jeder Telefontermin läuft anders ab. Wenn der Kunde "nein" sagt, lasse ich das gelten. Ich will nicht aufdringlich sein!

	
	Ich verkaufe nur nach Bauchgefühl. Klare Prozesse und Skripte sind nichts für meine Kunden.

	
	Ich würde gerne online Kunden generieren, aber aktuell weiß ich nicht wie das geht.

	
	Ich schalte seit Monaten Anzeigen, aber ohne Erfolg. Ich kenn mich nicht aus und verbrenne deshalb Geld.

	
	Ich scheitere daran, die richtigen Mitarbeiter zu finden. Wenn ich einmal welche finde, dann sind die meist unqualifiziert.

	
	Ich habe ein validiertes Angebot, das gut bei den Kunden ankommt. Jedoch scheitere ich daran, es erfolgreich zu skalieren. 




Worüber reden wir im Call 

Wo siehst du aktuell dein größtes Problem?
	
	Positionierung finden

	
	Angebot entwickeln

	
	Online Neukunden-Anfragen generieren

	
	Abschlüsse erzielen

	
	In die Sichtbarkeit kommen

	
	Die richtigen Mitarbeiter finden

	
	Aufbau eines Verkaufsteams

	
	Bestehendes (validiertes) Angebot skalieren






image1.png
KLEIN MARKETING

COACHING & CONSULTING SERVICES




